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“ Como Negociar
en Los Negocios y

en la Vida “



Acerca de Maria Marín 
Personalidad de Radio, Autora y Motivadora

Premios otorgados:

Women in 
Radio 2009

“Personality of the 
year 2008” - Medallas 

de Cortez Radio 
Award

“Latina Woman 
of the Year 2006” 
- National Latina 
Business Women 

Association

“Latina Excellence 
2006” - Hispanic 

Women’s 
Corporation



“Latina 
Entrepreneur of the 

Year 2005”- Latina 
Style Magazine 

“Latina Professional 
of the Year 2005” 
- National Latina 
Business Women 

Association

“Latina 
Entrepreneur 

of the Year 2004” 
- Latin Business 

Association



Programa
“Como Negociar...En los Negocios y en la Vida”

Conferencias, Seminarios y Talleres

En este programa aprenderás las técnicas, estrategias, tácticas 
y aspectos psicológicos para negociar. Los principios de 
negociación son universales. Los mismos conceptos que aplican 
a un vendedor, comprador, gerente de proyectos o para asuntos 
legales también funcionan con el jefe, tu pareja, o tu familia. 
Aprenderás el aspecto competitivo de negociar y a establecer la 
base para llegar a un acuerdo creativo de “ganar-ganar”.

Descripción Del Curso

	 	 	 •	La	Estragegia	Fundamental	Para	Comprar	y	Vender

	 	 	 •	Teniendo	Éxito	en	Una	Negociación	Difícil

	 	 	 •	El	Lado	Psicológico	de	la	Negociación

	 	 	 •	Negociaciones	Personales



Programa
“Como Negociar...En los Negocios y en la Vida”

   La Estrategia Fundamental Para Comprar y Vender

•	Que	Hace	a	Un	Buen	Negociador
•	Tácticas	Para	“Ganar-Ganar”
•	Como	Defender	El	Precio	y	El	Valor
•	Construyendo	Relaciones	a	Largo	Plazo
•	Técnicas	Para	Determinar	El	Mejor	Precio

      Teniendo Éxito en Una Negociación Difícil   

•	Contramedidas	Para	Tácticas	Difíciles
•	Manejando	Situaciones	Estancadas	-	¡Tu	Ganas!
•	La	Estrategia	Para	Ceder
•	Aprende	Como	Negocian	Otras	Culturas



Programa
“Como Negociar...En los Negocios y en la Vida”

    El Lado Psicológico de la Negociación

•	Tus	Expectativas	Determinan	Tus	Resultados
•	La	Importancia	del	Lenguaje	Corporal
•	Es	Esencial	Sentirse	Seguro
•	Lo	Que	Su	Oponente	Realmente	Quiere
•	Como	Encontrar	Información	Oculta

    Negociaciones Personales 

•	Como	Cuestionar	un	Precio	Firme	o	Posición	Firme
•	Negociando	Tu	Salario
•	Comprando	Propiedades	y	Artículos	Costosos
•	Persuadiendo	a	Tu	Pareja	o	Hijos



Lista de Clientes
Estados Unidos

JP	Morgan	Chase
Honeywell	Inc.
ICM	Suppliers
OshKosh	B’Gosh
Scientific-Atlanta,	Inc.
Farmland	Industries
Solectron
Abbott Laboratories
Pfizer
Guidant
Novartis	Pharmaceuticals
AMAC	(Airport	Employees)
NMSCD

México

Ford	Motor	Company
Avery	Dennison	Products
Plexus
Mattel	Toys	de	México
LG	Electronics
Johnson	Controls
Grupo	Posada

Centro y Sur América

Banco	Cuscatlán
Pollo	Campero
Minera	Yanacocha
YEO-Young	Entrepreneurs	Org.
YPO-Young	Presidents	Org.



Testimonios
“María	es	una	de	 las	mejores	 instructoras	que	he	 tenido	para	
un	 entrenamiento.	 Su	 entusiasmo	 y	 conocimiento	 acerca	 del	
tema	fue	fantástico.	Expone	la	información	con	gran	pasión	y	el	
seminario es muy informativo”.

Latane Ware Jr. – Moore Brothers Company, Inc., Project 
Manager, Washington D.C.

 
“María,	tienes	un	gran	talento...la	habilidad	para	enseñar	de	una	
manera	 divertida	 y	 efectiva.	Tu	 clase	 se	 enfoca	 en	 los	 puntos	
necesarios	 y	 me	 fuí	 con	 el	 conocimiento	 y	 las	 herramientas	
necesarias para negociar efectivamente en los negocios y en mi 
vida personal”.

Rene R. Simmons – Enterprise Technology, Relationships 
Manager, Texas



“Me	gustaría	felicitar	a	María	porque	ella	presenta	sus	seminarios	
de una manera estupenda. Ella posee pasión por el tema, 
gran	 organización	 y	 excedió	 las	 expectativas	 del	 grupo	 acerca 
de la conferencia”.

Sara Vazquez-Benvenutti – Bristol Myers, Manager, 
Puerto Rico

“María	presentó	el	material,	lecciones	y	ejercicios	de	una	manera	
excelente.	Deseo	poner	en	práctica	todo	lo	que	aprendí	-	¡Todo	se	
puede	negociar!”.

John Anthony – Source California Energy Services, Inc., 
California

Testimonios



Oficina:
(301)	381	5322

Email:
contactomariamarin@gmail.com

Website
www.mariamarin.com

@mariamarinmotivation

@mariamarinonline

@maria_marin

El	empujoncito	de	Maria	Marin

Contrataciones:




